Paia fornecimants de mercadorias

Portugal reforca ligagao com Europa de Leste nos
proximos 5 anos
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A Europa de Leste vai ganhar durante os
proximos anos uma maior importancia
enquante fonte de mercadorias para a
Unido Europeia, nomeadamente Portugal,
que val reforgar a ligagio a este mercado
durante os proximos cinco anos.

ARTIFOE RELACIONADDS

«As empresas da UE podem reduzir 0s seus
formecedores locais em mais de 20%», s&o0 as
conclusdes de um estudo da CAPS Research,
AT, Keamey e ISM sobre «Obter sucesso num
mundo dindmico; a gestdao de aprovisionamento
na proxima décadas.

aEstamos a estudar pacarias
na Europa do Leste & am
Espanhax

“Lider do gector bancirio
uCranianGg Abre sucuEal em
Paortugal

“Bnooelas pede fim de
baneiias a trabalhadores do
Lasta da Evropa

0O estudo vai ter apresentacdo em Lisboa no
proximo dia 17 de Maio numa organizagac
conjunta com a Associagio Portuguesa de
Compras e Aprovisionamento (APCADEC),

Segundo o mesmo, um vasto conjunto de determinantes, incluindo a
globalizacdo, as mudangas demograficas, mudangas na procura dos
consumidores, a escassez de recursos, as pressies ambientais, os
avangos tecnoldgicos, a requlagdo governamental & o actpismo estdo a
remodelar oz mercados, as inddstrias e o5 produtos. «fs empresas devem
ter uma parlicular atengéo ao modo como estas forgas irdo afectar os seus
fomecimentoss, sublinham,

Fomecimentos dos EJLA., Canada eEwropa Ocidental vao continuar
a diminuir

Qs resultados do estudo demonstram claramente que as estratégias por
categonas terdo um fode impacto sobre as fontes geograficas de
formecimento. Os inquidos afirmaram que a China, a india, a Europa de
Leste & o Brasil irdo continuar a ter uma maior importancia enguanto fontes
de mercadorias  durante o= préximos cinco  anos, engquanto  os
formecimentos oriundos dos mercados dos EUA | do Canada e da Europa
Ocidental continuardo a diminuir,.  As  empresas nofe-americanas
continuardo a procurar no outro lado do Pacifico pelo fomecimento das
suas mercadorias, como, por exemplo, na China e na India. Enquanto as
empresas norte-americanas esperam wir & diminuir 05 seus fornecedores
locais em 20%, as empresas europeias dardo passos ainda mais
significativos na direccdo oposta & dos fornecedores com sede na Europa
Ceidental,

As conclusies do estudo demonstrar também que uma década inteira em
gue se assistiv a subidas na maioria dos mercados de fornecedores para o
lado dos compradores esta a chegar ao fim. Enquanto esta abordagem
focada nas despesas proporcionou contributos significatvos para os
resultados das empresas, o nowvo desafio consistira em  identificar
fornecedores gque dispomibilizem bens, servicos efou expenéncia que
possam contribuir para as receitas destas. Quando for avaliada a cadeira
de fornecedores actuais ou potenciais antes da realizacdo de um
fornecimento, devem ser considerados os activos de wvalor acrescido,
capacidades e beneficios que um formecedor disponibiliza para além do
preco e das especificactes,

A concretizacao deste tipo de relagdes exigicd uma revolugdo de
mentalidades no  sentido do seu afastamento dos  fomecimentos
tradicionais, que tém como objectivo a exploragdo do poder de compra, no
sentido da gestao de um foco de relacionamento que wise a cnagao de
vantagens competitivas. A anterior fixagdo nos pregos unitdnos e nas
redugies de despesas dard lugar a umna focalizagdo no valor que tenha em
consideragdo @ inovagdo, a optimizagdo da cadeia de valores, a gestao
estralégica das despesas, a continvidade dos negdcios @ a exceléncia
aperacional,



